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nstallé a Blois, le cabinet Accessio

exerce l'essentiel de son activite

aupres de grands donneurs d'ordres
nationaux. "Pres des deux tiers de nos
clients sont des administrations
publiques et les autres des entreprises
de service du type banques, assurances
ou organisations professionnelles
indique Francoise Brunet, fondatrice et
cogérante avec Jean Remoue, de la
société qu'elle a créée en 1996.

Accessio traite toutes les probléma-
tiques liées aux ressources humaines
avec une specificite : la recherche de la
performance au niveau des equipes.
Conseil, diagnostic, élaboration d'une
stratégie de conduite du changement :
son Intervention se veut globale, mais
peut faire appel pour certains de ses
aspects a des prestataires specifiques :
coaching pour remotiver un dirigeant,
sessions de formation en vue d'adapter
les competences de salaries. Accessio tra-
vaille aussi en partenariat avec des pres-
tataires specialises, des consultants de

taille et d'approche similaires.

Les missions les plus fréquemment
confiées a Accessio ont trait a la mise en

ceuvre de projets strategiques supposant
ladheésion et la participation de l'ensem-
ble des collaborateurs. La demarche se
prolonge naturellement par la recherche
des méthodes de gestion ou de manage-
ment susceptibles d'accroitre la cohé-
sion et I'efficacité des équipes.
‘Contrairement a une idée regue, dans
la fonction publique ce genre de préeoc-
cupation se rencontre souvent" souligne
Francoise Brunet. Autre domaine fré-
quent d'intervention pour Accessio : la
résolution des dysfonctionnements : "On
nous appelle au secours pour des situa-
tions de blocage, d'incompétences, de
conflits. Nous nous attachons alors a
analyser le probleme, poser un diagnos-
tic, mais aussi a proposer et a accom-
pagner des actions adaptees a ['objectif
recherche".

Fort de trois consultants (dont deux
associés) et dun chargé de relation
clients specialisé dans I'édition de docu-
ments, le cabinet souhaite investir le
marché des entreprises regionales, spe-
cialement celui des PME pour lequel elle
développe une offre specifique. &



